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Gesamtstudie besteht aus drei Teilen
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Gesamtstudie besteht aus drei Teilen: Die erste Studie

fokussiert sich auf potenzielle Wohneigentumer
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Studiendesign: Mixed Methods Ansatz, um die

Haushaltsperspektive zu ermitteln

Haushaltsperspektive
(Potenzielle Wohneigentumerinnen und Wohneigentumer)

-
" Person R Semistrukturierte

Interviews
» 10 Personen, die Wohneigentum
) erworben haben bzw. erwerben
N\ mochten
/ \ « Wann: Juni 2021
Handlungen « Dauer: 1.5 Stunden

Q @ Online-Befragung
« 1002 Personen, die umzugsbereit
sind

\ / « Wann: Okt/Nov 2021
Dauer: 10 bis 15 Minuten

J

\
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Die Teilnehmer lassen sich in drei Gruppen einteilen

n =323 n = 307 n=372
38,1% 60,3% 42,7%
45,5% 24,1% 23,1%
2,2% 2,6% 3,0%
13,6% 12,4% 29,3%
0,6% 0,7% 1,9%
55,4% 68,1% 79,0%
44,6% 31,9% 21,0%
31,3% 41,4% 43,0%
19,2% 15,0% 14,0%
7,4% 6,5% 3,5%
5,0% 3,9% 1,9%
9,3% 3.6% 2,7%
5,0% 0,3% 1,3%

Zh school of
20.05.2022 SRERC 2022 6 aW Management and Law



Der typische Eigenheimsuchende ist verheiratet, hat mind. 1
Kind und > CHF 50°000,- Vermogen

Zielgruppe der Eigenheimsuchenden
Stichprobe der Befragung (n = 1002)
AN Eigenheimsuchende:
KA 32.3% /n =323
TrT? L
n=307 | n =695
va Anderer Zivilstand:
25,3% /n=176
n=135 l l n=172
ﬁ; Kein Kind zu Hause
34,8% / n=47 |_
n =65 l | n=107
@o Haushaltsvgrmégen
e — < CHF 50, keine Angabe:
46,7% / n =250

- _/
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Nicht-finanzielle Ziele sind die wichtigsten Treiber fur den

Eigentumswunsch

Die wichtigsten Motive fiir Eigenheimsuchende

92.0%

Damit ich ein langfristiges Zuhause habe

/ Stabilitat als wichtigstes

Damit ich mein Zuhause selbst gestalten kann Ziel (Iangfristiges Zuhause,
finanziell Stabiles)
78.3% . . .
, , - * Gestaltungsfreiheit weiterer

Um nicht Geld dem Vermieter zahlen zu missen . . .
wichtiger Treiber

75.3% « Wohneigentum als
Damit ich ein richtiges Zuhause habe »richtiges Zuhause*

* Rendite in den Top Zielen

Um in etwas finanziell Stabiles zu investieren nicht vertreten L .
* Interessant: Abhangigkeit

von der Bank ist

Weil ich mir (und meiner Familie) etwas génnen mdchte anscheinend weniger

\ schlimm als Abhﬁngigkeit/

Damit ich einen Garten habe vom Vermieter
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Die grossten Barrieren sind finanzieller Natur

Die wichtigsten Griinde, warum Eigenheimsuchende
noch kein Wohneigentum erworben haben

78.1%

Die Wohneigentumspreise sind zu hoch

61.6%

Ich habe noch kein passendes Projekt gefunden, dass ich mir leisten kann (finanziell)

/

59.4%

Ich habe nicht genligend Vermdégen, um mir Wohneigentum zu kaufen Umsetzung scheitert an

finanziellen Hurden
S0 * Preise zu hoch
Ich habe noch kein passendes Objekt gefunden (raumlich) ° Mangelndes Angebot
52.0% * Geringes Vermogen und
Ich habe nicht genligend Einkommen, um mir Wohneigentum zu kaufen \ Einkommen /

43.9%

Ich bin noch nicht so weit, um Wohneigentum zu kaufen

40.5%

Mir gefallt meine aktuelle Wohnsituation gut
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Eigenheimsuchende zeigen wenig Aktivitat

Was haben Eigenheimsuchende bisher unternommen?

. o
Geld fur den Kauf gespart 49.2% KJeder zweite hat x

Mit der Familie den Kauf besprochen 48.3% schon fiir den Kauf
o Ly o espart
Bereits Hauser/Wohnungen besichtigt 35.9% g .
N . Bodemklich:Jeder
Suchabo abgeschlossen 30.0% flinfte gibt an, noch

nichts Konkretes
unternommen zu

Keine der genannten Handlungen 18.3% haber_‘ _
* Nur ein Drittel der

Verwandte und Bekannte suchen fuir mich 14.6% Eigentumssuchende

n
Mit PK Vorbezug/Verpfindung besprochen 10.8% \hat ein Suchabo /

Mit Bank Finanzierungsmoglichkeiten besprochen 23.8%
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Schenkung und Erbschaft spielen eine wichtige Rolle bei der

Eigenmittelbeschaffung

EIGENMITTEL: WELCHE FINANZIELLEN (EIGEN-)MITTEL ZIEHEN SIE FUR DEN KAUF IHRES WOHNEIGENTUMS IN BETRACHT? @ 7]
(EIGENHEIMSUCHENDE (ES) UND UBERGANGSMIETENDE (UM), N = 630) ES om

Bargeld, Kontoguthaben

Schenkung / Erbschaft 10.6% 8.49% 17.5% 3.52 3.73
Vorsorgekonto/-depot 3a (Bank) 14.9% 13.2% 19.2% 3.37 3.20
Pensionskassengelder (2. Saule) 14.0% 15.1% 22 4% 3.29 3.13
Depot-/Anlagevermogen (u.a. Aktien) 17 5% 17.8% 25.6% 2.93 3.06
Bauland (unbelehnt) 23.3% 13.5% 30.5% 273 2.93
e:: ?/r:r\lt:v):r:ldetg?]nund Bekannten iz 19.5% S 243 2.68
Digitale Wahrungen ( z. B. Bitcoins) 49.7% 20.3% 15.2% 1.98 2.02
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%
m stimme Uberhaupt nicht zu (= 1) m stimme eher nicht zu (= 2) mteils/teils (= 3)
m stimme eher zu (= 4) m stimme voll und ganz zu (= 5)
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Personen, die sich in der Lebensphase der Familiengriundung befinden, suchen
Stabilitat und das aussert sich auch in dem Wunsch nach Wohneigentum

Neben der Suche nach einem ,richtigen Zuhause® spielt auch die Gestaltungsfreiheit
eine wichtige Rolle

Die Wohnimmobilie wird nur sehr begrenzt als Investitionsobjekt angesehen. Rendite
spielt nur eine nachrangige Rolle, dafur wird aber finanzielle Stabilitat erwartet

Bei der Umsetzung stossen Eigenheimsuchende hauptsachlich auf finanzielle Hlirden
Bezuglich der vorgenommen Handlungen zeigt sich ein ausgepragte Passivitat der
Suchenden. Ob dies als Ausdruck einer gewisse Resignation interpretiert werden kann
oder die Eigenheimsuchenden eher opportunistisch ihre Ziele verfolgen bleibt als
Frage fur weitere Studien.
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